
■ Engang var IT-branchen en
guldgrube. I dag skal man for
a l vor gøre sig umage hvis
man vil overleve på marke-
det, som er præget af hård
konkurrence.

- Branchen er hård. Og det
kan synes som et mærkeligt
tidspunkt at starte. Men jeg
gør det fordi jeg kan mærke
på kunderne,at de vil have en
endnu bedre vare end de får

nu,siger Lars Thulin,som for
kort tid siden stiftede IT-vir k-
somheden Centex.

Faktisk har Centex eksiste-
ret siden 2000.Men efter en
stille og rolig start har Lars
Thulin nu valgt at sætte fuldt
blus på.

P ro d u k t e rne er  først og
fremmest løsninger indenfor
netværk, servere, firewalls og
routere.Centex stiller sig også

gerne til rådighed hvis man
vil have analyseret og løst fejl
i eksisternede netværk.

I første omgang har Lars
Thulin valgt at arbejde alene,
men han får hjælp af eksterne
konsulenter når der er tryk
på.

- Der er mange virksomhe-
der som laver noget lignende,
men jeg mener jeg kan levere
en bedre kvalitet til konkur-

rencedygtige priser, siger Lars
Thulin.

- Min forretningsfilosofi er,
at kunden skal have indsigt i
det,jeg laver,siger LarsThulin,
som indtil videre har indrettet
h ove d k va rter  i  kældere n
hjemme på privatadressen på
Lygvej 27,Sædding.

■

Erhverv
T E K S T: ED M U N D JAC O B S E N

Centex rykker ud, når Esbjergs
virksomheder har ondt i netværket.
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I to år har Lars Thulin ejet og drevet IT-virksomheden Centex. Forretningen har indtil nu
mest været en sidebeskæftigelse, men nu har Lars Thulin valgt at sætte fart på

Foto: Tue Sørensen

1

36-årige LarsThulin er
uddannet ingeniør og har
blandt andet arbejdet
med at udvikle software.
Han har arbejdet i
omkring fem år som IT-
konsulent samt 3 1/2 år
på IT-akademiet.Mere info
på www.centex.dk
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